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John Taylor,

le jardinier qui

a plante la graine du luxe

Leader de I'hyperluxe local,
Carlton. Retour sur une foll

a 160 ans, s'est changée en

baobab... Vendredi au Carl-
ton, prés de 350 collaborateurs,
représentant 43 agences et une di-
zaine de pays, avaient rendez-vous
pour la convention annuelle des
agences immobiliéres John Tay-
lor, leader du marché de I'hyper-
luxe local.

E t la petite graine, plantée il y

Si, généralement, c’est Monaco qui -

accueille le grand raout, cette fois,
Cannes a été privilégiée. A des-
sein. « En cetle année anniversaire,
nous révenons aux racines, la so-
cieté ayant été fondée ici », explique
Nicolas Orlowski, PDG de John
Taylor et du groupe Artcurial, dont
la société est la propriété. Retour
aux racines d’une folle success-
story.

Et le jardinier devint
- agent immobilier...

Nous sommes en 1854 : village de
pécheurs, Cannes est investie, de-
puis l'arrivée, 20 ans plus t6t, de
Lord Henry Brougham, par I'aristo-
cratie britannique. Cette année-l3,
la future cité des Festivals voit dé-
barquer John Taylor, un jardinier
anglais de 20 ans. i
Sollicité par Sir Thomas Woolfield,
un riche négociant, pour sublimer
son domaine, le jeune homme du
Suffolk fait montre de ses talents.
Rapidement, ses créations font des
émules dans les familles de la
haute société, qui sollicifent ses
services. « A force, il connaissait
parfaiternent Cannes et ses enui-
rons, raconte Nico]as Orlowski. Les
clients ont fini par le solliciter pour
. trouver les plus belles demeures,
les plus beaux terrains. »
Le jeune homme a de lintuition, le
sens du relationnel. En 1864, John

'Arrivé a Cannes en 1854, John Taylor y céera, 10 ans plus trd

la premiére agence immobiliére ; acte fondateur d’une saga
familial. Décédé en 1922, il repose au cimetiére du Grand Jas.

(DR)

Taylor a 30 ans et ouvre la pre-
miére agence immobiliere de Can-
nes. Dans la seconde partie du
XIX¢, l'aristocratie européenne, no-
tamment russe et britannique, se
fait de plus en plus assidue durant
la belle saison. La liste des (riches)
clients de John Taylor s’allonge
vite. Il ne se contente pas de leur
proposer des.propriétés de réve,
mais aussi une conciergerie de
luxe.

Lié a la famille royale
et anobli dés 1884

En 1886, son fils Walter, 23 ans, de-
vient son associé. Mission princi-
pale : la gérance des propriétés et
des questions de personnel. Parti-
cularité qui perdure : « La gestion
des propriétés fait partie de nos mis-
sions, au méme titre que les trans-
actions et les locations, confirme

Nicolas Orlowski. A cet effet, nous

avons prés de 300 jardiniers dans le
Sud ; nous gérons aussi le service de
maison, la sécurité, efc. » Devenu fi-
gure de proue de la communauté
britannique sur le Riviera, John
Taylor nouera des liens forts avec

la famille royale (en 1930, son pe-
tits-fils, Jack, accueillera, & Cannes,
les princes Edward et John, dans
la plus grande discrétion).

Deés 1884, il officiera comme vice-
consul de Sa Majesté ; désormais,
ce sera Sir John Taylor. Le 20 octo-
bre 1909, jour de son 75¢ anniver-
saire, il sera méme fait membre
de I'Ordre Royal de la Reine Victo-
ria. Si le fondateur - qui a perdu
son fils, Walter, en 1918 — s’éteint le
21 avril 1922 a Cannes (il repose au
Grand Jas), la saga familiale est
loin d’étre terminée. Son petit-fils,
Jack, puis son arridre-petite-fille,
Jacqueline Montagu, perpétueront
et valoriseront I'héritage jusque
dans les années 1990 par 'homme
d’affaires monégasque, Michel Pas-
tor. ;

De Gaulle, Chaplin,
« BB » et les autres

Une histoire de famille qui fait écho
a celles de nombreux clients, « gue
l'on suit de génération en généra-
tion. C'est aussi le cas avec certains
biens : la villa Leopolda, a Villefran-
che [qui avait failli &tre vendue en
2008 pour 390 M€], nous l'avons
vendu 4 ou 5 fois au fil du temps. »
Certaines demeures, mises i dis-
position durant les deux grandes
guerres, entreront d’ailleurs dans
I'Histoire, comme la villa « Sous le
Vent » au Cap d’Antibes, hote des
généraux américains Patton et Fi-
senhower ou, en 1946, du général
de Gaulle. Passé les conflits, vient
I'age d’or. John Taylor se déve-
loppe, ouvre une seconde agence
a Nice ; puis, en 1961, dans la fré-
nésie de Saint-Tropez. Arrivent les
70’s et un défilé de stars : Charlie
Chaplin, Liz Taylor et Richard Bur-
ton, Brigitte Bardot, Johnny Hally-

le réseau d’agences immobiliéres John Taylor a fété ses 160 ans au
€ success-story, née a Cannes, de la vision d'un... jardinier anglais.

day, Charles Aznavour. .. Les célé-
brités se pressent dans les agences
et certaines deviennent de fidéles
clients, tels Jane et Henry Fonda
ou Gregory Peck.

L'empire s’étend et, 4 la bascule du
XX siecle, John Taylor s'attaque
a l'international : dés 2007, des
agences ouvrent a Milan, Paris, Ge-
neve, Megéve, Gstaad, Moscou ou

Doha. Puis ce sera les Baléares, le.

Portugal, 1a Toscane... -

Toujours attaché aux

racines cannoises

Le rachat, en 2017, par le groupe
Artcurial, fondé quinze ans aupa-
ravant par Nicolas Orlowski, fait
encore grimper les chiffres : une
croissance annuelle de 21 % du vo-
lume d’activité, permettant  John
Taylor de renforcer sa position de
leader de I'hyperluxe (transactions
de plus de 10 M€) dans le Sud et
aMonaco, avec 35 240 % des parts
de marché. AT'été 2023, la société
a, aussi, réalisé la vente de I'ap-
partement le plus cher de Paris,
sur le Champ-de-Mars : 35 M€
pour 669 m?. « On se développe
dans la capitale [deux nouveaux
espaces en 2024], oi l'on était,
Jusqu'a présent, peu implanté. » Pas
question, pour autant, de renier
les racines cannoises : le siége y
demeure, rue d’Antibes : et sera
prochainement agrandi. Méme
chose pour P'agence de la rue
Amouretti. Actuellement en tra-
vaux, elle atteindra, en décembre,
une surface de 300 m?, pour deve-
nir la plus grande agence immobi-
liere de Cannes.
Drolement bien entretenu, le jardin
de John Taylor...
PASCAL FIANDINO
pfiandino@nicematin.fr
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